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Anhang

Auswahl realisierter Buy-outs in Europa (Stand: Februar 2000)

Aufgelegte Buy-out und Mezzanine Funds seit 1995 (Stand: Oktober 1999)

Profile ausgewahlter Buy-out-Firmen {(von A-Z)

1. Advent International

2. Apax Capital Partners

3. Alchemy Partners

4. BC Partners

5. Candover

6. The Carlyle Group

7. Charterhouse Development Capital
8. Chase Capital Partners

9. Cinven

10.  Clayton, Dubilier & Rice & Co.

11.  Compass Partners International

12.  CVCCapital Partners

13.  Doughty Hanson

14.  Electra

15.  E. M. Warburg Pincus & Co. International
16.  Hicks, Muse, Tate & Furst

17.  HSBC Private Equity

18.  Industri Kapital

19.  Kohlberg Kravis Roberts & Co.

20.  Legal & General Ventures

21 Morgan Grenfell Private Equity

22.  Bridgepoint Capital (vorm. NatWest Equity Partners)
23.  Quadriga Capital

24.  Schroder Ventures

25.  Texas Pacific Group
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